de la clieatéle est
réduite, comparée 3
celle dautres Tégumes,
comme la carotte, par
exemple, Elle est davan-
tage plébiscitée par lus per
sormes dgies ef trés 3gdes !
les consommateurs de plus
de Gf ans repreésentent 35 %
des acheteurs de légumes,
alors qu'ils composent 55%
des acheteurs dasperges. A
Vinverse, Jos moins de 35 ans
constituent 135 des achelcurs
en lézumes et sculcment 57
d'asperges &, constate Astrid
Etovenaux. Ceci, pour une
consommation annuelle par
Francais de 400 g.

Une piste de progrés
evident

Entre 2ozt et 2023, lus
asperges ant ¢té majori-
tairement achetées par
les catégories sorinpro-
fezciomnelles moyennes
supiricures et aisees
(Kantar/CTIFL).

« D'aprés [e RNM, pour
lez anndes 2022 3 2024,
le prix mayen 2u départ de
la station de conditionnement est de
7,76 € Ie kg pour de Fasperge blanche
violette de calibre 16 @ 22 mm», conti-
nue Astrid Etévenaux. Cette valeur
positionne de fait Tasperge parmi les
légumes les plus chers.

Cependant. le prix rrop éleve ne vient
guen 4 critére de nun-achat évoqué
par les consummateurs ponr Tas-
perge blanche-vinlette ct ¢n §° pour
Fasperge verte. Les raisons prépon.
dérantes sont [aversion au produit,
Tabsence habimelle de consomma-
tion et 1a concurrence de Toffre en
bocaws, Parmi celles qui déclenchent
Fachat, le prix arrive en 27, deriére
la fraicheur. Comme bien souvent,
la qualité du produit constitue une
piste de progrés évident. Selon le
CTIFL, le prix svus lequel la maje-
rité des consommatenrs de diclarent
favorables a Fachat se situe entre
G et 7e/ka. = Lin tel nivean de prix

Hypers
Total légumes 3%
Asperges 20 %
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Supers
16 %
12%

rest pas tenable
sur [enzemble
de [a saison, car
le producteur doif
rentabiliser son acti-
vité», Teconnaissent de
concert Astrid Etdvenaux
ct Geoffrey Andna. «Lus
Hollandais ont une stratégle
trés pragmatique. quand leur
marché national est surchargd
ils exportent rapidement Fex-
cédent i des prix trés agressifs
vers la France pour maintenir le
cours anx Pays-Bas», s'alarme
Christian Befve. «Mais lz
mécanisation de la récelie est en
marche, Les robots prototpes
existentt et vout se démocrati-
sen Cela pourrait bien chan-
ger la donne dans les années

3 venin»

Mieux vendre les
asperges

En magasin, lasperge doit
done étre mise en valeur
pour susciter Tacte d'achat.
Il est préférable de privile:
gier une implantation dans
Tunivers des petits légumes, 3
coté de produits de méme typolo-
gic d'usage, c'est-a-dire en entrée on

« La fraicheur est
d‘achat des

en légume daccompapnument. De
plus, dans un lincaire, il existe des
zanes chaudes et des zones froidus.
Les zones chaudes sonl celles que
le client verra naturellement lors
de zon circuit d'achat. Ainsi. im-
plantation d'une mise cn avant d'as-
perges en téte de gondole pendant
la saison est favorable. « 'asperge
soullre de beaucoup de préjugés, ligs
aux isages, par cxemple. Les consam-
mateurs son! trop nombreuy & unigue-
meni identifier Fasperge vinaigrette
au & pencer quiclle cst ditficile 3 pre-
parer. Pourtant, & Fimage dz l2 carotie,
il suffit de Féphicher et dv Iz faire cuire

EEMP T it Erligme.
16 % 6% 4% 6%
4% 4% 1% 6%

une dizaine de minutes 3 Fean, ren de
plus simple! Concernant les usages,
Tasperge peut se cuisiner au four, au
barbecue, ou poélée par exemples
explique Astrid Etévenaux. =A parfir
de mar, meltre en avant des recettes fral-
cheur favardee |2 consonumation sur ls
deyxiéme partic de saison, » préecise
Geoffrey Andna.

Rajcunir la clientile passe par la
diversification des usages, aver une
proposition de recettes plus sédui-
santes pour les jounes. Lasperge
verte &'y préte bien, méme si «elle
nlest pas toufours disponible cn rayon s,
d'aprés Tétude « Lasperge, perception
et attentes de consommateurs» du
CTIEL ¢n 2024. « Pour développer les
achats, la mice en place d'animatians,
aver Femploi d'une épluchense auto-
matigue qui permet au clivnt de partir
avec des asperges prétes & Temploi.
est un atout cefain. Les Allernands,
qui consomment 1.6 ky dasperges
par an et par personne font bien com-
pris», remarque Christian Buive.
« Cette machine est plébiscitée par
Jes clients. Avec s asperges récoltees
le jour méme. vendues dircciement
i la ferme, il nest pas ndcessaire de
rafrafehir la coupe et le rendement est
excellent pour le client. La commer
cialisation en direct d'une partie de Ia

le premier critere
asperges. »

récolte permet égalemenr ure moilleure
rémunération du produciour », renché-
rit Cenfirey Andna.

I3 premiére rison dachat dasperges
[raiches, citée par 47 %6 des consom:
mateurs (sclon le CTIFL) est quo
«Cest Ja safson». |2 communication
sur cet aspect constitue done un véri-
tzble enjeu qui a été bien identific,
autant par TAOP nationale gue par
le svndicat des producteurs al=a-
cien. « Lasperge, plus on en parle, plus
on vn consomime. ['asparagiculnre
w5t un métfer de passionnes quil fnt
faire mieux connaitre», souligne
Astrid Etevénaux. o

Primeurs dioache Marchés
6% 3% 9%
9% 9% 3%
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